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COMO VENDER MEJOR

En primer lugar NECESITAS innovar tu manera de vender y hacer cosas diferentes; conocemos miles
de vendedores que por afios siguen utilizando sus mismas técnicas de ventas y argumentosy sin duda, esto
les ha traido resultados, sin embargo, el reto y lainvitacion de este nuevo libro es que en cada presentacion
de ventas presencial o a teléfono tu puedes contar con opcionesy diferentes tipos de preguntas que
garanticen que estas conociendo y entendiendo ala persona quetienes frentea Ti, y con €l tiempoy la
préactica continua puedes superar |os resultados que has tenido hasta el momento jTe lo garantizamos!.

Aprendea VENDER MAS

Dentro de una presentacion de ventas, las preguntas tienen como fin primordial e traducir los objetivos del
vendedor “que es vender” en una comunicacion positiva con el prospecto, comprador o cliente, de manea
gue se obtenga informacion que realmente necesitamosy quer emos obtener, para conocer mejor sus
necesidades y sus problemas, ya que al hacerlo de esta manera, nos permitird en su momento presentar o
mostrar e producto que le puede apoyar a cubrir o resolver esa necesidad.

EXITO EN LASVENTAS-EN ACCION-

Obviamente, |as preguntas habilmente formul adas pueden canalizar a interesado hacialas metas o el
resultado que el vendedor espera a terminar la cita o presentacion, sin embargo, una utilizacion inadecuada o
inconsciente de las mismas preguntas puede conducir al fracaso tu objetivo, yaque a utilizar preguntas no se
trata de hacer un interrogatorio donde la persona sienta amenaza 0 ansiedad por tus preguntas.

INFORMACION IMPRESICINDIBLE PARA AUMENTAR LAS
VENTAS

CAPITULO I —LA RAZON POR LA QUE LA MAYORIA DE LOS VENDEDORES NO VENDEN
TODO LO QUE QUIEREN

CAPITULO Il —COMO LOGRAR UNA APERTURA MAFISTRAL DE VENTAS USANDO
PREGUNTAS

Capitulo 11l —COMO CALIFICAR AL PROSPECTO PARA HACER EL MEJOR USO DEL TIEMPO DE
AMBOS

CAPITULO IV —COMO IDENTIFICAR LAS NECESIDADES DE TUS PROSPECTOS PARA DARLES
UNA SOLUCION IRREFUTABLE

CAPITULOV —COMO HACER PREGUNTAS ESPECIALIZADAS PARA QUE TENGAS



PRESENTACIONES ESPECTACULARES

CAPITULO VI —COMO MANEJAR OBJECIONES CON PREGUNTAS INFALIBLES
INFORMACION DE CONTACTO

POR ULTIMO
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